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Ecologie Enercoop se revendique comme
le seul fournisseur sapprovisionnant
a100 % aupres des {Jroducteurs dénergie

renouvelable. Avec

a hausse du prix du

nucléaire, les tarifs pourraient étre bientot
plus compétitifs pour ses 23000 clients.

e soleil cogne sur Montpellier.
L Laurence a revétu sa panoplie

talons aiguilles —robe chic et
fleurie. Elle sourit. Elle vient de con-
fier deux ruptures... et un nouvel
amour: «Apres louverture du mar-
ché de lélectricité, jai quitté EDF
pour GDF-Suez, mais quand jai réa-
lisé que leur offre “verte” ne l'était
pas vraiment, je suis passée chez
Enercoop. Ca ma pris cing minutes,
raconte la pimpante trentenaire.
Gandhi disait: “Sois le changement
que tu veux voir dans le monde”, il
yaun moment ot il faut s’y mettre,
Clest tout! Je paie cing a six euros de
plus par mois pour mon apparte-
ment de 40 m2. Et alors? Je com-
penseailleurs, et au moins je sais que
ceque je paie va aux énergies renou-
velables et soutient les producteurs
locaux.»
Laurence vient aussi de se mettre a
l'alimentation bio mais reste accro
aux lingettes. Elle per-

Par
CORALIE SCHAUB
Envoyée spéciale dans 'Hérault
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selon sa brochure comme le
«seul fournisseur délectricité a
sapprovisionner directement et
a 100% aupres de producteurs
d’énergie renouvelable: éolien,
hydraulique, photovoltaique et
biomasse».

Déclic. Cette entreprise «a lucra-
tivité limitée» a réalisé en 2014 plus
de 20 millions d’euros de chiffre
daffaires et revendique aujourd’hui
23000 clients, dont environ 60 %
s'impliquent dans la gouvernance,
sur le principe «1 personne=1voix».
D’ici 2020, Enercoop en espere
150000. Marginal face aux 35 mil-
lions de compteurs en France? Oui,

mais le changement

sonnifie le nouveau [ey)s10)ePV. eI d’échelle est frappant.

client type d’Enercoop,

incarnation concréte de la transi-
tion énergétique qui séduit de plus
en plus, au-dela des cercles écolos
militants. Cette Scic (société coopé-
rative d’intérét collectif), qui a
10 ans cette année, se revendique

Laurence a eu le déclic
en 2013, en écoutant parler Simon
Cossus, le directeur d’Enercoop
Languedoc-Roussillon, une des
neuf coopératives créées dans
I’'Hexagone pour raccourcir le cir-
cuit producteurs-consommateurs.

Atout juste 1 an, celle-ci venait de
remporter le concours d’innovation
«Coup de pousse» organisé par la ré-
gion. Lejeune ingénieur expliquait
que la «garantie d’origine» vantée
par les offres «vertes» des autres
fournisseurs ne garantit rien: ils
peuvent avoir acheté de I'électricité
nucléaire ou «grise» (non tracée).
«Cest réglementaire mais trompeur,
Que Choisir le dit aussi. Alors que
chez Enercoop, nous achetons nos ki-
lowattheures uniquement aux pro-
ducteurs de renouvelable, en direct,
et nos bénéfices sont réinvestis dans
le développement de ces énergies»,
expose-t-il aujourd’hui. Avant de
poursuivre avec une métaphore:
«Nous vendons des tomates bio, nos
concurrents vendent des tomates
aux pesticides avec une étiquette bio.
Aucun fournisseur, pas méme nous,
ne peut garantir qu'un client recoit
100% d’électricité verte chez lui,
puisque les électrons d’origine nu-
cléaire, fossile ou renouvelable se
mélangent une fois injectés dans le
réseau de transport délectricité.
Mais ce que nous garantissons, c'est
la destination des euros dépensés
par nos clients.»

Enercoop s’engage a injecter sur le
réseau ERDF autant d’électricité re-

nouvelable que ceux-ci en consom-
ment. Tout est parti d’une campa-
gne de Greenpeace, en 2004,
intitulée «EDF, demain jarréte».
Mais aI’époque, aucune alternative
réellement verte n’existe. La créa-
tion d’Enercoop -avec d’autres
ONG et acteurs de I’économie so-
ciale et solidaire dont la banque
éthique Nef ou les magasins Bio-
coop - comble ce vide. «Plus per-
sonne de Greenpeace ne siége
aujourd’hui au conseil dadminis-
tration, précise Simon Cossus, qui
arejoint la coopérative en 2008 en
tant que consommateur. Cette an-
née-la, on na pas assez produit,
donc on a dii acheter de l'€électricité
sur le marché au prix fort. Enercoop
avécu une période critique jusquen
2012», se souvient-il.

Simon Cossus, fondateur et gérant d’Enercoop Languedoc-Roussillon,

Depuis, professionnalisée, restruc-
turée, régionalisée, elle est en plein
boom. «En Languedoc-Roussillon,
nos trois premiers exercices ont été
a léquilibre. Grace, c’est vrai, a
beaucoup de travail bénévole.» Si-
mon Cossus a consommeé deux ans
de droits au chdmage de son ancien
job de développeur éolien ala Com-
pagnie du vent, quitté apres le ra-
chat de la PME par GDF-Suez pour
monter la coopérative régionale.
Laquelle emploie désormais
cing permanents, bientot neuf, et
alimente plus de 1400 compteurs,
dont ceux de 200 professionnels et
30 collectivités.

«Pas écrit pigeon». Anick Gi-
bert est'une de ces clientes «pro».
Alatéte de Mesaplast, une PME de
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Un salarié sociétaire d’Enercoop Languedoc-Roussillon, a Montpellier, dans les locaux de la coopérative.

neufsalariés, a Méze (Hérault), elle
n’a pas plus I'allure d’une baba cool
que Laurence. Dans un style trés
différent, godillots, chaines en ar-
gent et poigne impressionnante.
Son activité non plus n’a rien
d’écolo, a priori. En entrant dans
l'usine, une forte odeur vous saisit:
peignes a poux, bigoudis ou armu-
res de CRS, le sous-traitant est spé-
cialisé dans le plastique. «Si, si, on
a un coté écolo, on recycle tous nos
déchets, on récupere l'eau de pluie,
tout le batiment est passé aux lam-
pes LED, assure Anick. La derniére
étape, c'était l'électricité. Jai eu des
petits soucis avec un commercial
d’EDF qui m'a vendu lélectricité
mais pas son transport, du coup jai
di payer 16000 euros d’un coup
a ERDF et je nai pas aimé la réaction

La hausse des tarifs
réglementés, fixés par
I’Etat etdpratiqués par
EDF, réduit peu a peu
I'écart avec les tarifs
Enercoop. Ces derniers
étaient au départ 40 %
plus chers que le prix
EDF. Comme lui n’a pas
bougé, le surcofit n'est
plus que de 18 %.

d’EDF, qui a dit “ce nest pas mon
probléme”.» Elle contacte alors Si-
mon Cossus et son acolyte
Guillaume Marcenac —-ingénieur et
ancien de la Compagnie du vent lui
aussi-, rencontrés par hasard lors
d’une formation commerciale.

1Is «topent la» en aolit 2014. «J avais
devrais interlocuteurs, c’était sym-
pathique. Et on a calé le contrat par
rapport a la consommation réelle de
lentreprise, alors quavec EDF, cétait
surdimensionné, je n'utilisais pas
une bonne partie de lélectricité que
Jepayais. Y a pas écrit pigeon » lan-
ce-t-elle avec sa gouaille et son ac-
centinimitable. «Résultat, mes sala-
riés ne se sont méme pas apercus du
changement, je n'ai pas de coupures
de courant, puisque c’est tou-
Jjours ERDF qui lachemine, et je paie
méme un peu moins cher que chez
EDF, ot je nétais déja plus aux tarifs
réglementés.» Ces tarifs, fixés par
I’Etat et pratiqués par EDF, sont con-
damnés a disparaitre pour intégrer
les cofits réels du nucléaire, amenés
aflamber (sécurité, déchets, déman-

telement...). Pour les particuliers,
leur hausse annuelle réduit peu a
peul’écart avec le tarif d’Enercoop.
Ce dernier était au départ 40 % plus
cher que le prix EDF. Mais comme
lui n’a pas bougé, le surcofit n’est
plus que de 18% en moyenne. «Dans
moins de cing ans, nous serons méme
moins chers», prédit Guillaume Mar-
cenac. Qui anticipe un gros appel
dair pour Enercoop avec la suppres-
sion, au 1ef janvier, du tarif régle-
menté pour 430000 entreprises et
collectivités.

La coopérative ne fait pas que ven-
dre de I’électricité: elle aide aussi
ses clients a faire la chasse au gas-
pillage. Histoire de compenser le
surcofit actuel, mais aussi pour col-
ler asavision de I'énergie, proche de
celle de I'association négaWatt («so-

briété, efficacité, renouvelables»).
Le batiment neuf du bureau d’étu-
des Izuba énergies, en lisiére
de Montpellier, est 'un des rares a
ne pas avoir besoin de ce service: a
trés haute performance énergéti-
que, il consomme trés peu. Doté
d’une toiture photovoltaique, il
aurait méme pu étre a la fois con-
sommateur et producteur Ener-
coop. Mais Izuba a préféré revendre
son électricité a EDF, qui peut ache-
ter ’énergie renouvelable a un tarif
subventionné (environ 30 centimes
par kWh), ce qui n’est pas le cas
d’Enercoop, dont le tarif d’achat
tourne autour de 6 centimes. «Ven-
dre a Enercoop aurait été trop peu
rentable, regrette Thierry Salomon,
cofondateur d’Izuba... et de né-
gaWatt. Nous attendons que cette si-
tuation change [grace a la loi de
transition énergétique, qui en juillet
doit arriver au terme d’un long par-
cours législatif, ndlr] pour pouvoir
devenir producteur Enercoop.»

Succes. Ce handicap par rapport
a EDF est moins criant pour I’hy-
draulique ou Iéolien, ce qui expli-
que pourquoi ceux qui font mouli-
ner l'eau ou le vent forment la
plupart des 85 producteurs d’Ener-
coop —dont 14 en Languedoc-Rous-
sillon. L'un d’eux, Jean Cayrol,
directeur de la société Cayrol Inter-
national et sociétaire d’Enercoop
depuis l'origine, a dfi attendre I'an
dernier pour pouvoir lui vendre la
production de sa centrale hydro-
électrique de Saint-Thibéry, cons-
truite en 1988 au-dessus des eaux
émeraude de I'Hérault, a deux pas
d’un beau moulin du XIVe siecle.
Mais pas pour des raisons de prix.
«C'est une de nos plus petites centra-
les, mais sa puissance de 800 KW
était trop grosse pour Enercoop »,
explique le truculent patron, a l'aise
dans son short et ses sandales.

Aujourd’hui, elle serait presque trop
petite. Rancon du succes, le défi
d’Enercoop est désormais de pou-
voir suivre la hausse de la demande.
A court terme, elle compte multi-
plier les contrats avec des produc-
teurs existants. «Mais notre priorité,
c’est de soutenir et accompagner de
nouveaux projets citoyens d’énergie
renouvelable», insiste Guillaume
Marcenac. Comme celui de I'asso-
ciation les Survoltés, qui entend
installer 3000 m2 de panneaux so-
laires début 2016 sur I'ancienne dé-
charge publique du village d’Aubais
(Gard), pour produire I'équivalent
de la consommation de 150 foyers.
Facon de rester fidele & la vocation
d’Enercoop: permettre a chacun de
s’approprier l'acces a une énergie
«€cologique, éthique et locale». @



